代 理 协 议
甲方：北京迪阳世纪科技有限责任公司（以下简称甲方）
乙方：各省市仪器仪表销售公司       （以下简称乙方）
经友好协商甲、乙双方就代理甲方生产的全部产品，一致达成协议如下：
本协议书中每一条款都是协议不可分割的组成部分，具有同等法律效力。
一、甲、乙双方正式签订此协议后，在协议的有效时间内甲、乙双方中的任何一方如无特殊声明时，乙方成为甲方在下述规定的代理商。为此，甲、乙双方分别按以下条款要求享受权利，履行义务。
二、销售区域：乙方代理甲方产品的区域为各自地区大专院校，研究院所,在此区域甲方保证乙方享受销售甲方产品的优惠价格的权益。
三、销售产品的排它性：乙方不得在上述规定区域内销售与甲方产品同等的其他公司或厂家的产品。
四、价格优惠：甲方的产品按产品报价单按下列比例优惠给乙方：
1、

2、

3、

4、

由于市场竞争激烈，特殊重大合同的结算价格由甲乙双方协商解决。
五、合同的签订：甲方在各自地区大专院校, 研究院所销售甲方产品，除经普通经销商销售外均应由乙方直接销售并与用户签订销售合同，甲方给予技术方面的支持。
六、信息沟通：甲、乙双方共同开拓市场，甲、乙双方不管那方得到任何信息，均及时将信息反馈给对方，双方应本着共同开拓、占领市场的占有率为己任，共同合作将其他产品在天津市场的占有率逐步的减少。
七、设备运输的规定：甲方根据乙方的书面要求将产品发货到乙方指定的地点并负责安装调试。运费、搬运费由甲方负担。
八、付款方式：乙方应在与甲方签订购货合同后付清设备全款, 甲方在收到货款后发货。如急需要货, 乙方可要求甲方见乙方汇款传真底单发货。甲方应负责产品的调试、培训。如验收不合格，乙方有权要求无条件退货,甲方应退还全部货款。
九、售后服务：甲方在保修期内所售产品用户将免费享受培训与技术咨询，甲方应积极配合乙方做好定期巡回服务，使用户得到满意的使用效果。 

十、共同促销活动：为保证更多的销售甲方产品，甲方与乙方共同积极开展地区的促销活动、走访客户活动。
十一、保密：甲、乙双方共同承诺对本协议内容，特别是对双方间协议底价、优惠条件、各类市场信息等进行保密，不对外泄露，一旦某方发生泄密时，另一方有权要求赔偿为此蒙受的经济损失。
十二、本协议的有效期：本协议自双方签字盖章之日起生效，有效期为一年。有效期满前一个月由甲乙中的任何一方就继续合作不提出疑异时，本协议自动有效延期一年。
未尽事宜双方协商解决，否则按法律裁决。
甲方签章：                       乙方签章：

北京迪阳世纪科技有限责任公司       各省市仪器仪表销售公司

总经理：                   总经理：
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